Efficienza energetica: la nostra esperienza
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Relatore
Note di presentazione
Repower è nata, con un altro nome, più di cento anni fa (1904) per alimentare il treno rosso che da Tirano (Valtellina) attraversa le alpi retiche fino a Sankt Moritz. 
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Relatore
Note di presentazione
Dopo più di cento anni opera in diversi mercati europei come produttore (centrali idroelettriche, eoliche, turbogas), distributore in CH, trading e vendita di energia elettrica e gas.
Solo in Italia il fatturato nel 2011 ha superato 1,2 Mld €
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Lenergia che ti serve.

| B2B

| “consulenza e qualita del servizio”


Relatore
Note di presentazione
La società ha scelto fin dall’inizio in Italia come posizionamento il mercato delle aziende e di porsi come consulente per l’energia per i propri clienti, offrendo loro la migliore qualità del servizio.
Siamo sempre stati molto innovativi, introducendo nel mercato per primi nuovi tipi di formule (prezzo fisso, prezzo della borsa dell’energia IPEX, iniziative di beneficienza (aiutare i bambini, sclerosi multipla, terremoto Abruzzo - centro riabilitazione e asilo nido l’Aquila -, ora Emilia))
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Lenergia che ti serve.

Fornitura di energia
ed efficienza energetica
sono compatibili?



Relatore
Note di presentazione
sembra una contraddizione che un produttore e venditore di energia si occupi anche di efficienza energetica...
oltre a dovere etico, opportunità business per operatore e di risparmio economico per consumatori, quindi win-win (motore per imprese ed economia)
ci abbiamo creduto fin dall’inizio
Il nostro payoff “energia che ti serve” contiene il doppio significato del servizio ma anche del corretto utilizzo




Relatore
Note di presentazione
La prima campagna pubblicitaria 10 anni fa riguardava proprio l’utilizzo consapevole dell’energia, con il gioco della sproporzione tra necessità e impiego e quindi dello spreco di energia.
La società di vendita che oggi si chiama Repower Vendita Italia, fino al 2010 si chiamava Dynameeting.
La domanda rivolta ai clienti era: “stai gestendo bene la tua energia?”
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Relatore
Note di presentazione
Uno degli spot radio di allora


Track 1

, track 1

35.86624




R=POWER

Lenergia che ti serve.

I |’efficienza energetica riguarda
solo 1 grandi consumatori?


Relatore
Note di presentazione
ci siamo posti una domanda, che può sembrare un po’ retorica...
i grandi hanno dovuto occuparsi di efficienza da sempre, mentre chi ha consumi inferiori no: sono questi quindi che hanno più bisogno di consulenza e soluzioni smart
Ci siamo concentrati quindi sui consumatori che hanno bassi/medi consumi e che sono anche i più numerosi
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Lenergia che ti serve.

B Soluzioni il piu possibile standardizzate
B Bassi costi

B Risultati immediati

Capacita di servire un numero elevato clienti
In tutto il territorio


Relatore
Note di presentazione

La sfida, ancora di più in un periodo di crisi, è riuscire ad individuare soluzioni il più possibile standardizzate e a bassi costi con risultati immediati (tempi di ritorno degli investimenti brevissimi), 
possibile grazie ad una rete competente di 600 agenti-consulenti su tutto il territorio
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Lenergia che ti serve.

Obiettivo di primo livello

B Creare consapevolezza e promuovere un migliore
utilizzo dell’energia

B Promuovere gli interventi di efficientamento


Relatore
Note di presentazione
Ci siamo dati come Obiettivo di I livello: creare consapevolezza dei propri consumi e come conseguenza promuovere un migliore utilizzo dell’energia ed eventualmente degli interventi di efficientamento
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Lenergia che ti serve.

Obiettivo di secondo livello

B Soluzioni facilmente applicabili
B A basso costo
B Nel breve termine tramite

B Tramite partnership


Relatore
Note di presentazione
Obiettivo di II livello: individuare soluzioni facilmente applicabili, a basso costo e che diano risultati nel breve termine, tramite partnership (non vendiamo/costruiamo soluzioni).
Anche dalle partnership l’efficienza costituisce un “motore per le imprese e l’economia”


R=POWER

Lenergia che ti serve.

Verde Dentro


Relatore
Note di presentazione
Abbiamo creato un contenitore che si chiama “Verde dentro” che offre soluzioni “verdi”
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Lenergia che ti serve.

Verde Dentro

B Fornitura elettrica da fonti rinnovabili

B Consulenza di efficienza energetica

B Mobilita elettrica

B Comunicazione


Relatore
Note di presentazione
VERDE DENTRO
		fornitura green (doppia certificazione)
			efficienza energetica (I livello)
				mobilità elettrica (II livello)
					comunicazione (beneficio di immagine)
ci rivolgiamo ad imprese: “aiutando l’ambiente ed essendo più efficiente aiuti anche il tuo business comunicandolo ai tuoi clienti”
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Lenergia che ti serve.

Verde Dentro - energy audit

B Analisi di efficienza energetica

Possibile risparmio totale
17.351,23 (€/Anno)

i(3): 5,57 %
Stanze + bar: 15,58 %

21%
!

Lavatri Cond: 5,63 %
{

Consumi totali e risparmio ottenibile

I software sviluppato con la collaborazione dei ricercatori del Politecnico di Torino


Relatore
Note di presentazione
Il software permette ai nostri consulenti, dopo aver raccolto alcune informazioni dai clienti, di elaborare autonomamente un’analisi su costi, possibili interventi di sostituzione/efficientamento e tempi di ritorno degli investimenti/risparmi ottenibili.

I livello (consapevolezza, migliore utilizzo, promuove/individua interventi)
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Lenergia che ti serve.

Verde Dentro - mobilita

B La flotta elettrica Repower

bike scooter mini-car city-car van



Relatore
Note di presentazione
Il pacchetto prevede l’utilizzo in comodato d’uso di un veicolo elettrico da parte del cliente o dei suoi clienti, secondo i consumi.
La mobilità elettrica ha un’efficienza doppia rispetto a quella tradizionale (well to wheel) (oltre ai notevoli vantaggi ambientali)

SIAMO L’UNICO OPERATORE CHE ASSOCIA FORNITURA DI ENERGIA E MOBILITA’ ELETTRICA (compresa nella fornitura).

Abbiamo ad oggi la maggior flotta elettrica in Italia, tutta a disposizione dei clienti
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Lenergia che ti serve.

Verde Dentro - charge

design di Alessandro Pedretti
e Italo Rota



Relatore
Note di presentazione
La colonnina di ricarica è stata progettata da ABB e disegnata per Repower da Alessandro Pedretti e Italo Rota
questo è un elemento delle “smart grid” nelle “smart cities”, ma “SMART” in inglese non vuole solo dire “intelligente”, ma anche “bello, elegante”: l’abbiamo concepita per questo anche come elemento di arredo urbano.
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Lenergia che ti serve.

Verde Dentro - su strada



Relatore
Note di presentazione
Alcune delle decine di consegne ai clienti:
siamo partiti dagli alberghi, ristoranti e palestre e ci siamo poi rivolti ad altri settori, ad esempio i Comuni
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Lenergia che ti serve.

Verde Dentro - sul territorio

Bassano del Grappa (VI)
15 torrette di ricarica installate

nnnnnnnnnnnnnnnnnn

MANDAMENTD
| BASSANG DEL GRAPPA



Relatore
Note di presentazione
A Bassano del G. (VI) abbiamo realizzato uno dei primi progetti estesi sul territorio, presso alberghi e ristoranti.
E’ il primo network di alberghi con una rete di ricarica in Italia (loro dicono del mondo).
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Lenergia che ti serve.

Verde Dentro

I ... nel prossimo futuro


Relatore
Note di presentazione
parlando di efficienza, nell’offerta “Verde dentro” oltre all’audit energetico e alla mobilità elettrica...
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Lenergia che ti serve.

Verde Dentro

# Smart meter



Relatore
Note di presentazione
Abbiamo concluso la fase di test interna e da gennaio inizieremo ad offrire il servizio.
Non sostituisce il contatore fiscale, ma consente di monitorare e gestire (accensione/spegnimento) diversi carichi contemporaneamente.
Anche questo è un intervento di I livello perché consente di avere una maggiore consapevolezza dell’influenza dei diversi apparecchi sul consumo totale



REPOWER

ergiachetis

Verde Dentro

B Termografia



Relatore
Note di presentazione
E’ un servizio offerto da alcuni anni dalla nostra sede in Romania e a breve contiamo di inserirlo anche noi nell’offerta.
Come sapete, consente di individuare delle dispersioni termiche, nel semplice caso illustrato una dispersione dovuta ad una non corretta connessione di un cavo elettrico

questo è una servizio di I livello, ma nel caso dell’esempio individua anche un (semplice) intervento, quindi di II livello



Verde Dentro

"~ Termografia




F R=POWER
Lenergia che ti serve.

O Consumatori

& Ottimizzatori



Relatore
Note di presentazione
Concludo con una riflessione: 
gli operatori e le stesse istituzioni (AEEG) chiamano “consumatori” gli utilizzatori di energia: la definizione include una connotazione negativa: consumare ha come significato e sinonimi logorare, sciupare, sfruttare, dissipare, sperperare, impoverire, esaurire (lo stesso consumismo non ha una connotazione positiva...)

L’augurio è quindi per tutti noi di diventare grazie all’efficienza energetica degli “ottimizzatori” di energia.

(utilizzatori consapevoli)
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Lenergia che ti serve.

grazie
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